Di Akhir membaca e-book ini anda bisa menjual barang apapun dengan tepat

Empu Semprul



Apa Sih Yang Paling Menakutkan Ketika Jualan

Jualannya Gak ada yang beli

Pertanyaannya Kenapa Gak beli?

Salah satu yang mendasar adalah

HAL TERSEBUT TIDAK DIINGINKAN ORANG

Setuju Gak nih?

Pertanyaannya Bagaimana Sebaiknya menjual?

Yang pasarnya ada

Di dalam e-book ini akan saya ungkap bagaimana berbisnis yang pasti barangnya dibeli orang

Tertarik mengetahuinya?

Baca terus




Awalnya saya mau tanya
Kalau anda ingin jualan mana yang anda pilih
Tempat yang banyak orangnya atau tidak ada orangnya?
Tentu yang banyak orangnya...
Kenapa?

Karena dengan berjualan di tempat banyak orangnya maka kesempatan barang terjual lebih
besar dibanding tempatnya sepi

Setuju kan?

Lalu...

Bagaimana di Internet?

Tentu jualan saja di tempat yang ramai

Bagaimana kita bisa mengetahui situs yang teramai disuatu tempat?
Kita bisa mencarinya lewat Alexa.com

Home  Plans and Pricing = Tools SMyDashboard Sjgelbar AboutUs Support Blog

(@ Alexa =&

Your complete web é'na"lyf‘l s toolkit

Harness the power of analytics to grow your business online. Alexa has traffic metrics
across the web—an invaluable source for competitive intelligence and strategic insight.

] o]

"I browse Alexa every daySeeking relative intelligence of olr performance against our peers. It's a benchmark that
we Gse to judge our marketing initiatives. As a goal oriented CEO, | couldn’t live without Alexa.”

David Kalt, CEO of Reverb

fhjj HOMEJOY apartment therapy

Klik tools



@ Alexa =

Home Plans and Pricing Toals

Tools

Competitive Intelligence On-Site [ntelligence

My Dashboard

Toolbar Abourt Us

Data APIs

Support Biog

Full Tools List

Browse Top Sites or | Enter a site

Sign In

Create an Account

Start Your Free Trial Now

We're working constantly to make Alexa better and better. See our very latest product updates and additions.

Competitive Intelligence

Get an insider's edge with Alexa's Competitive Intelligence taalkit. Uncover opportunities for competitive advantage,

benchmark any site against its competitors, and track companies over time.
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D Site Overview
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How popular is mysite.com?
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Get instant metrics for any site, including your competitors: Alexa Rank,

monthly unigue visitors, engagement, demographics, traffic sources,

referring sites, and more

Look up a site
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Klik competitive intelligence

Top Sites

Top Sites In United States =

Find the web's most popular sites. See where they rank by country,

category,

Brow

and worldwide.

se Top Sites

Klik Browse Top Sites



The top 500 sites on the web. »

Need an API?
Get direct acce
ked globally and

toweb

by country with Alexa's
Top Sites service.

Learn More

'ouTube is a way to get your videos to the people who matter to you. Upload, tag and share your...More

he leading Chinese language search engine, provides "simple and reliable” search exp...Mare

customizable content, cha...Mare

et portal and service provider offering search re:

mazon.cam

mazon.com seeks to be Earth's most customer-centric company, where customers can find and disc...More

free encyclopedia built collaboratively using wiki software, {(Creative Commaons Attribution-Sh...Maore

a.com

[hina's largest and most ice porial owned by Tencent, Inc founded in Nov...More

Indian version of this popular search engine. Search the whole web or only webpages from India... More

Akan muncul top sites di Dunia, nah dengan ini kita bisa melakukan sortir per-negara, sesuai target

mau yang mana

Setelah di lihat, maka kita ketemu situs paling populer adalah Google disusul Facebook, youtube,
Baidu, yahoo, Amazon, wikipedia, qq, taobao, twitter

Situs mana saja yang tempat jualan?

Google, Facebook, yahoo, amazon, twitter

(Baidu adalah mesin pencari dari negara tiongkok maka saya anggap kita gak jualan ke negara itu
seperti halnya taobao dan qq)

Bagaimana melakukan research?

1. Google

Kenapa kita ke google?
Google adalah sebuah mesin pencari
Cara pakainya : kita ketikan kata tertentu, nanti akan kita dapatkan informasi mengenai hal

tersebut



Maka cara researchnya bisa dengan :
a. Keyword Suggestion

Ketika kita mengetikan sebuah kata, akan ada kata yang disarankan. Kenapa google memberikan
saran? Supaya mempermudah pengguna untuk hal yang biasa dicari, maka hal-hal yang biasa dicari
menjadi hal-hal yang disarankan. Jadi cara mencarinya dengan ketik saja nama barang yang kita ingin
jual di search engine (jangan tekan enter, tapi biarkan google menunjukan sugestionnya)

Indonesia

Google

kaos

kaos distro

kaos polos

kaos couple
kaoskakibau

kaos

kaos coc

kaos distro murah
kaos distro bandung
kaos anak muslim
kaos polos murah

Penelusuran Google Saya Lagi Beruntung

Perhatikan ketika saya mengetikan kata kaos, maka yang muncul adalah :
Kaos distro

Kaos Polos

Kaos couple

Bahkan kaos kaki bau

Kaos COC

Kaos Murah

Kaos Distro Murah

Kaos Distro Bandung

Kaos Muslim

Kaos Polos Murah



Apa yang bisa kita pelajari dari sini?

Kalau jualan kaos mana yang paling diminati? Kaos Distro, kenapa? Karena muncul sampai 3 kali
dengan tambahan Bandung, Murah,

Lalu jualan kaos polos, lalu ada yang cari kaos plos yang murah
Disusul dengan kaos couple, Kaos muslim dan kaos coc

Data ini menggambarkan kalau jualan kaos polos orang mencari yang murah, maka jualan murah itu
cukup bagus untuk case ini, seperti halnya kaos distro ada yang cari murah selain itu penjual atau
pembeli terindikasi banyak di Bandung. Sedangkan kalau kita mau jual jenis lain maka kaos couple
untuk mereka yang pacaran dan kaos muslim atau kaos coc merupakan hal yang dicari

Inilah yang dinamakan customer insight...
Setelah ketemu sebaiknya bagaimana?

Tekan saja enter, maka akan kita dapati barang-barang seperti apa yang akan muncul di website
teratas

Kenapa kita hanya cek yang atas-atas saja? Karena umumnya orang hanya beli dari halaman
pertama

Apa Gunanya mengetahui produk teratas di sini?

Supaya kita tau, model seperti apa yang DIMINATI orang, COPYWRITING seperti apa yang
ditampilkan ke orang, dan PENAWARAN SEPERTI APA yang diberikan seorang penjual online yang
lain

Akibatnya?

1. Kita tau barang seperti apa yang kita jual
2. Penawaran seperti apa yang bisa kita berikan
3. Nyontek saja yang bagus bagus dari tampilan kompetitor kita



Lanjut...
b. Mengetahui Pasarnya ada

Bisa ditemukan di http://www.google.com/trends/

Bandingkan Istilah penelusuran -

kaos

Istilah penelusuran

Tambahkan istilah

Minat seiring dengan waktu Judul berita | Perkiraan

grafik naik

Catatan

Dengan mengetikan kata kaos maka terlihat dari grafik orang yang mencari ada pasarnya

Minat kawasan

Subkawasan| Keta
Seluruh dunia > Indonesia

Yogyakarta 100 S—
Jawa Tengah 97—
Jawa Timur 85
DKl Jakarta 73
Jawa Barat 72
Kalimantan Tengah 60 E—
Banten 60 -

Bahkan dilengkapi kota mana yang mencari

Sampai sini udah dapat gambaran untuk targetnya?



Hanya saja jualan pun spesifik kaos seperti apa, maka dicari pencarian lebih dalam

kaos po... kaos dis... kaos mu... kaos coc
Istilah penelus Istilzh penelus. istilah penelus... istilah penelus...
Minat seiring dengan waktu Perkirean

Vil

AV
Catatan

Biru : Kaos Polos

Merah : Kaos Distro
Kuning : Kaos Muslim
Hijau : Kaos COC
Ternyata kaos polos dan kaos distro lebih besar pencarinya dibanding kaos muslim dan kaos coc
Maka jika ingin jualan data seperti ini bisa menjadiacuan apakah berbisnis atau gak di internet
Cara lainnya...
Cara kedua
Situs-Situs Marketplace atau jualan

Sebagai sebuah situs terkenal untuk jualan, Yahoo dan Amazon bisa menjadi acuan produk apa yang
sedang hits

Kenapa? Karena sebagai perusahaan yang besar tentu mereka tidak main-main dengan research
pasar, mereka akan menjua barang yang mereka kira bakal laris pada saat tersebut. Maka menjual
barang yang mereka jual bisa menjadi ide bagus dalam jualan di internet

Bagaimana mengetahuinya?



Masuk aja ke situs mereka

YAHOOQO!

Mail

Berita
Olahraga
Gaya
Kecanfikan
Film Aging
Teknologi
Flickr
Answers
obile
Fantasi
Messenger
Cuaca
Belanja.
Lainnya

7 Tanda Anda Butuh Krim Anti

Penting! Simak 7 tanda penuaan dini yang umum
terjadi pada kulit wajah di bawah ini

everydayme.coid Dispor

Cari di Web

Alamak... Istri Tebas Kemaluan Suami, Diduga Potongan Kelamin
Dibawa Kabur - JPNN.com

| BALIKBUKIT - Seorang istr di Waytenong, Lampung Barat, Endah, 45, nekat menebas

kemaluan suaminya menggunakan golok, Senin (15/6) pukul 05.00 WIB.mmAkibatnya
Jawa Pos Wational Network [

P
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Disebut Ancam Agus, Ini Momem Andika Kenal Margriet | Tempo
MNasional

Andika Andoko ikut diperiksa kepolisian dalam kasus pembunuhan Angeline, bocah
cantik berusia delapan tahun. Di depan

Tempo [

Foto: Penampakan Mengerikan Kuburan Masal Mobil dan Motor
Pemerintah pun membuat berbagal aturan ketat untuk membatasinya
VIVACo.id - OTOMOTIF [

Kisah Syekh Nawawi: Kaki Bisa Menyala, Jasadnya Tetap Utuh
Dikenal juga sebagai Nawawi al-Jawi
VIVA coid - MASIONAL [

Kita akan dibawa ke tampilan web jualan mereka, maka yang dipopulerkan diharapkan LEBIH

CENDERUNG LAKU

tokopedia

Fashion & Aksesoris

Cari produk / toko

Semua Kategoriv | Q Bantuan Daftar

Tas Pria & Wanita Aksesoris Rambut Barang Couple

Sepatu Perhiasan Fashion & Aksesoris Lainnya

Fashion tak hanya soal baju melainkan juga meliputi tas, sepatu,

. 2 5 =g i # Aksesoris Jam Tangan
jam tangan, perhiasan dan aksesoris |zinnya. Pastikan gaya dan
kebutuhan fashion mu saling melengkapi.
Share kategori ini: mﬁi‘o‘ﬁ W Tweet 3| 8+ 23
Beranda > Kategori Utama Fashion & Aksesoris
Pencarian Detail Pilih Lokasi A Rp Min ke | Rp Maks Urutkan Promo v ) Promote

i @

batu akik 03 Tas kerja cantik charles &
keith boxy
Rp 125.000 Q Jakarta Rp 190.000 © Tangeran

E B ustrastiop

Promo

| Penjualan
Review
Diskusi
§ Terbaru
b Termahal

\(
Termurah

Adidias AG29 (Br:

FRAME KACAMATA
MINUS/PLUS - ADIDAS

Rp 250.000

Sunglass quiksilver KW
super

Rp 160.000

Batu yaman wulung /
kecubung api super unik

Sepatu Puma Cewel
Rp 140.000

@ Bandung Rp 1.000.000 @ Bondow...

erkah Batu Saudara Shop

Liat produk apa yang LAKU dibeli orang dengan mensortirnya pada PENJUALAN

Masuk

ES

Sepatu Puma Casual /

k /

@ Jakarta

®



tokopedic] Kategori Cari produk / toke Semua Kategoriv | Q Bantuan Daftar Masuk

informasi Produk Review {163 ) Diskusi Produk { 155 ) a8t

Daftar Harga Grosir
® Lihat 1irh & Berat 210gr z6 Rp 80.000
& Terjual 2,4rb M Asuransi Opsional s Tambah Ke Wishlist
@ Kondisi Baru ¥ Pemesanan Min. 1
L)\ notifikasi Harga
HERBARL-NEH . Cara Berbelanja

Kiik disini>> :

TOKYO FLASH SPEEDO METER

BAHAN TALT KARET Mengapa Belanja di
JAM STAIN LESS Tokopedia AMAN?
stok pE——————
Catatan Toko

Kebijakan Pengembalian Produk
- FULL BLACK

RULE
PAKET DROPSHIP

BOX opal warna

MANUAL BOOK Informasi Penjual

Nodi Store
E Ringkasan review 6 Bulan Terakhir @ Q Bekasi
¥ Jadikan Favorit
Nilai Rata-rata Kualitas v 5 Bintang 83 _ ) .
Positif 84.66% Terakhir Online: Hari ini
4 Bintang 55
4 3 3 Bintang = 18 Netral 11.04% Kecepatan f g4 gt
|
WR 2Bintang 1 3 Akurasi AR
Negatif  4.29%

163 Review 1 Bintang | 4 Pelayanan frigiigigid

Lihat Review dan kapan terakhir orang memberikan review

Review akan memberikan gambaran apakah produk tersebut booming sampai saat ini atau tidak,
jangan-jangan cuman rame di masa lalu sekarang gak laku lagi

Cara Lain

Berkumpul dengan Penjual Online yang lain, saling sharing pengalaman, nanti akan ada ide baru
untuk barang dijual

Dengan memperhatikan ini semua

Di sini kita mendapatkan gambaran, barang-barang seperti apa yang sebaiknya kita jual
Nah, setelah tau, barulah membuat KEPUTUSAN

Apakah sebaiknya yang dilakukan?

Jika Pasarnya ada

Menjual barang itu sederhana, berikanlah LEBIH BAIK dari yang ada sekarang



Pertanyaannya
Apakah Kita bisa menawarkan yang lebih baik?
Dalam Hal apa saja?

- Produknya lebih bagus atau tidak

- Promosinya lebih hebat atau gak

- Harganya lebih baik atua gak

- Letak berpromosi lebih bags atau gak
- Pelayanan kita lebih ramah atau gak

Jika bisa bersaing barulah memarketingkan produk bisa dilakukan

Semoga Gambaran Singkat ini mambantu anda dalam memutuskan jualan apa yang tepat di
Internet



